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La fintech lider de Centroamérica, con soluciones financieras para

<« POk v hego ios—rumbo a ser el primer neobanco
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Tenemos el equipo ganador, €l ecosistema v |a traccidn para
ejecutar una estrategia de "Winner lakes All’

alcanzando el estatus de unicornio en 2028 #
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™ a Problema y oportunidad B

Solo 30% de la poblacion
cuenta con acceso a crédito

. Poblacioén Consumo Anual Remesas Anuales
Ricardo Cuellar Juan Maceda Santiago Bernal Juan P Buritica -| 84 M $-| 6 9T $ 67 B
CoFounder N1CO CoFounder N1CO Head of Technology Tech Advisor .
, Ex-Head of Engineeringstri e . .
CoFounder hugo CoFounder hugo & Vi uala LATAM P 647% con acceso 43% transacciones 907% recibidas en
limitado a banca en efectivo efectivo

hugo . o o o nico

2016 $25M 50 $150M 18x

> 2022
Raised Cities Exit in 4.5 years Average ROI
in 6 countries
K

Esto genera falta de datos, limitando el crédito y el
recimiento, y manteniendo la region subdesarrollada




Solucion:

Construyendo y conectando dos ecosistemas 7
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nlcoStorefront/AP!

(B nlcoBusiness App
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+ 12 other proven solutions
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nico App
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Dos caminos para construir un ecosistema

Recaudando y gastando
miles de millones

1. No es facil conseguir el capital, limitantes.

2. Regién en desarrollo, sin soluciones/opciones de
primer mundo.

3. No contamos con la tecnologia.

4. Riesgo de que las cosas no funcionen/ejecucion.

O. Pelea de ecosistemas, incrementando el CAC.

N2

! Ejecucidén conincertidumbre.

' Costos elevados

! Poca experiencia

> nlco confidential

) Alianzas con

= empresas lideres

-

1. Credibilidad/trayectoria de afos.
2. Ecosistemas con miles de usuarios.
3. Facturacion millonaria.

4. Presencia regional.

o. Capacidad de inversion.

6. Sinergias estratégicas.

v

<

Ejecucidn con bajo riesgo

<

Bajos costos de creacion de ecosistema

<

Capacidad de expansion acelerada

S

"know how" regional / experiencias

compartidas y aprendizaje /lecciones

nico




Nuestro Ecosistema nl~

Respaldados por Partners lideres impulsando Centro y Sudamérica.

Retailers lideres: 1PV anual, billones

PR

SUPER /
Vddlectos gncomer WIDRI

grupo exXIto’

Cadenas top de restaurantes - Lideres regionales

Wendys % CH'NA \Iﬁﬂ @ Sare CH;earelire @

Distribuidores lideres - Abasteciendo a miles de pymes

@QT%N
Medios lideres - Alcance masivo

TCS’

DISZASA disna C comersal

nlco confidential

-.l.‘ﬂ

" 3

Aerolineas principales - Dominando los cielos

.

avianca\_

A STAR ALLIANCE MEMBER 7~

volaris = /1 aeroman

Farmaceéuticas lideres regionales

farmacias

FARMACIAS <

0 camila

Grandes redes de gasolineras - Cobertura extensa

® 7y TEXaco (DLC

Bancos regionales lideres - financieras sdlidas

m Bancolombia: Bi

BANCO INDUSTRIAL

= Bancoagricola

nico




nico
NO estamos

o two fintech companies, Even and ONE ... /se./ i )
r | n v n t n Oxxo0 adds more than 3 million users to its FEMSA acquires the Mexican

FEMSA's sales registered a growth of 22.2% in the second quarter of the year, reaching 167,504

Forbés

Walmart-backed start-up is acquiring

™ oo :
o million pesos. Carolina Gonzalez No comments
KEY * A Vlalmart-backed financial technology start-up is acquiring two more companies as l
POINTS it locks to bulld an all-in-one 2pp where consumers can manage thelr money.
* Omer Ismail, a former Goldman Sachs executive, will lead the combined business
that will be called ONE
* When the twe acquisitions close, the growing start-up will have mere than 200
employees and over $250 million in cash on the balance t to fuel grow

llllllllll

Simplemente escalando un modelo de negocio
probado y exitoso a mercados financieramente
desatendidos 2

d\\

T
Brazif's Nubank Buys Instant Payments RappiCard se fortalece y establece un

Platform Spin Pay

B =00 CcONVENio con Walmart de México Walmart-backed payments giant PhonePe makes
b e-commerce push

Manish Singh @refsrc / 1:36 AM CST » April 4, 2023 ] comment

-  We had lunch at the first Nubank “branch”. It looks like a bank, but it's
_ BurgerKing!

nlco confidential




- de alianzas
corporativas N1CO



$1.1 mil millones +—
Volumen procesado

Traccion

3 paises ¢
=[1= expandiendose

16 Millones + -/

Transacciones procesadas

Negocios En solo 2 afos...

215.2M

- | I I I
3
4Q22 2023 4Q23 2Q24 4Q24
®- Volmen Procesado ($USD) 7 Ingresos

100+ funcionalidades
Nuevas

Personas En solo 8 meses...
-~

> 19X Frecuencia
Times our users spend with nlco monthly ]23 K
M
249, "Daily Stickiness”
Daily Active Users/Monthly Active Users
ANk Jul-24 Sep-24 Nov-24 Jan-24 Mar-24
@ Usuarios Acumulados ® Transacciones Acumuladas y




Hacia donae
Vamos /1

~

En busca de Serie A:

$25M

Preparando la expansion regional

Bl |
k Fondos Serie A comprometidos... J

Ejecutar Fases 4y S:

* Lanzar Microcréditos y Tarjetas de Crédito.

» Replicar el Ecosistema en el resto de
Centroaméricay el Caribe.

* Ingresar a Colombia con Socio de Alto Volum?

_

nico

Rentabilidad a nivel de la compafia en 2028

1,782M

1-2023 2025 2026 2027 2028 2029 2030

Estatus de -
Unicornio &

1,400M

212M

— Valuacion

. Ingresos

Generadores @ @ (_P>

de valor
adicionales: Equipo Marca Region

$3Bn +

Alianza con el retailer mas grande
de Colombia &=
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